Gaatjespotten een kleine
stap in de innovatieslag naar
langere leverseizoenen

Op 13 juli organiseerde dit vakblad bij boomkwekerij Gebr. Van Oirschot in het Brabantse Biezenmortel een demomiddag over het fenomeen gaatjes-

potten. Aanleiding daarvoor vormde een artikel over het gebruik van deze potten bij Boomkwekerij Ubbo Kruse in Bad Zwischenahn. Dit artikel werd

gepubliceerd in Boom In Business 4 2015, maar staat inmiddels ook online.
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2 min. leestijd

Ongeveer dertig kwekers vonden het de moeite
waard om deze middag te bezoeken. De middag
bestond uit een aantal korte presentaties en vooral
heel veel onderlinge discussies. Hoofdredacteur
Hein van lersel startte de middag met zijn erva-
ringen en observaties bij de Duitse kweker.
Vervolgens kwamen Ad Boender van de leve-
rancier van deze potten, Van Krimpen, Bram van
Bommel van BVB Substrates en René van Tol van
DLV Plant aan het woord.

DLV Plant heeft inmiddels al een innovatie-

project rondom de gaatjespotten opgestart.
Geinteresseerde kwekers kunnen - als het innova-
tieproject wordt goedgekeurd - onder begeleiding
van DLV een pilot opstarten.

De gaatjespotten zijn afkomstig uit de kerstbo-
menteelt. Nordmann is een product dat moeilijk
kluiten maakt en wordt om die reden in deze
potten geteeld. Als je op YouTube zoekt naar Idel

en Easiroot, kun je zien dat in Schotland bijvoor-
beeld vele honderden hectares op deze manier
worden ingeplant. De Easiroot-gaatjespot dwingt
de plant om een compacte kluit te maken. Tegelijk
is de plant wel in staat om een deel van zijn water
en meststoffen uit de volle grond te halen. De
Easiroot-potten worden in Nederland gedistribu-
eerd door Van Krimpen. Volgens directeur Ruud
van Buggenum van Van Krimpen zijn de volgende
potmaten inmiddels beschikbaar: 24x20 7,5 liter,
26x22 10 liter, 28x24 12 liter en 30x26 15 liter.

Enquéte

Direct na de bijeenkomst werd een online enquéte
verstuurd naar de bezoekers van de demodag,
maar ook naar kwekers en anderen die geinteres-
seerd zijn in deze innovatie. De uitkomsten hiervan
leest u in het bijgaande kader.
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OP UW BEDRUF?

Verlenging van het leverseizoen
Lager gewicht van de afgeleverde planten
Betere groei

Betere benutting van water en mest

Je hebt altijd water nodig

Relatief duur in vergelijk met volle grond
Hoge arbeidskosten

Zeer zeker

BIEDT DE GAATJESPOT VOOR UW BEDRIJF MOGELIJKHEDEN?

WAT ZIET U ALS BELANGRIJKSTE VOORDELEN VAN DE GAATJESPOTTEN

Minder investering in vergelijking met containervelden

WAT ZIET U ALS BELANGRIJKSTE NADELEN VAN DE GAATJESPOTTEN OP UW BEDRIJF?

35%
8%

34%
16%

55%
15%
22%
68%
18%

n.v.t.
55%
16%
16%

Conclusie

Het is moeilijk om op dit moment al een afslui-
tende conclusie te formuleren over de gaatjes-
pottenmethode. Duidelijk is wel dat de methode
een interessante manier is om het leverseizoen te
verlengen, en dat tegen veel lagere kosten dan de
aanleg van een containerveld. Dit past perfect in
de ontwikkelingen in de boomkwekerijsector van
de laatste jaren, waarbij gezocht wordt naar alter-
natieven voor vollegronds teelt.
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