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Martin Stufken is al jaren betrokken bij half-
verhardingen. Sinds 2014 werkt hij bij VDBH, 
daarvoor bij de Donkergroep. Wat begon met 
bermverhardingen, groeide uit tot een breed 
werkveld. ‘Ik liep stad en land af om te advise-
ren over bermen, maar kreeg steeds vaker vra-
gen over wandelpaden, fietspaden en parken. 
Daar ligt nu eigenlijk de focus.’

Advies begint op locatie
Het werk start vrijwel altijd buiten. Op locatie 
wordt gekeken naar het gebruik, de onder-

grond en de wensen van de opdrachtgever. 
‘Soms hebben gemeenten al een duidelijke 
vraag. Maar vaak kijken we samen: wat speelt 
hier, wat zijn de eisen en wat zijn de ervaringen 
uit het verleden?’

Beheer speelt daarbij een grote rol. Veel weg-
beheerders willen zo min mogelijk onderhoud. 
Dan komen gebonden halfverhardingen al snel 
in beeld. Tegelijk laat VDBH ook alternatieven 
zien. ‘We laten voorbeelden zien in andere 
gemeenten. Dan zie je dat ongebonden half-

Adviseur kijkt breder dan één product of leverancier

Gemeenten en groenbeheerders staan voor 

een lastige keuze als het gaat om halfverhar-

ding. Het aanbod groeit, regels veranderen en 

ervaringen lopen uiteen. In dat speelveld kiest 

VDBH bewust voor een onafhankelijke rol. ‘Wij 

gaan niet uit van één product, maar van de situ-

atie: wat werkt hier het beste?’
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verhardingen ook goed kunnen werken, zeker 
op plaatsen waar veel gelopen wordt.’

Onafhankelijk kijken naar oplossingen
Juist die brede blik heeft volgens Stufken meer-
waarde. VDBH werkt met verschillende leve-
ranciers en materialen en is niet gebonden aan 
één partij. ‘Een leverancier zal altijd zijn eigen 
product adviseren; dat is logisch. Wij kunnen 

vergelijken, omdat we ervaring hebben met 
veel verschillende oplossingen.’

Die ervaring is er niet alleen met producten, 
maar komt ook uit de praktijk. Gemeenten 
delen onderling wat wel en niet werkt. ‘Ze kij-
ken graag bij elkaar. Wat werkt ergens anders 
goed? Dat nemen wij weer mee in ons advies.’
Ook referentiebezoeken en proefvakken helpen 
bij de keuze. ‘We gaan vaak samen kijken op 
locaties waar een bepaald product al ligt. Of we 
leggen een proefstuk aan. Dan zie je meteen 
hoe het zich houdt.’

Van voorstel tot uitvoering
Na de inventarisatie volgt een concreet voor-
stel. Daarin staat niet alleen de materiaalkeuze, 
maar is ook aandacht voor beheer, communi-
catie en uitvoering. ‘We kijken bijvoorbeeld ook 
naar bereikbaarheid, depots en hoe je omgaat 
met de omgeving.’

Een groot deel van het werk bestaat uit het 
omturnen van verharding met wortelopdruk 
in halfverharding en het opknappen van 
bestaande paden. ‘Veel paden zijn na twintig 
jaar gewoon op. Dan frezen we ze op, profileren 
ze en brengen een nieuwe toplaag aan. Dat 
verschilt per plek.’ Bij VDBH werken meerdere 
teams het hele jaar door aan halfverhardingen. 
Het gaat om grote volumes, verspreid over het 
land. Vooral in West- en Zuid-Nederland is de 
vraag groot.

Nazorg en evaluatie
Na de oplevering stopt het werk niet. VDBH 
houdt contact met de opdrachtgever en eva-
lueert projecten. ‘Na een paar maanden ga ik 
vaak nog even langs. Hoe ligt het erbij? Hoe 
bevalt het in het gebruik?’ Die terugkoppeling 
is belangrijk, zowel voor de klant als voor het 
bedrijf zelf. ‘Je leert ervan. Wat ging goed, wat 
kan beter? Dat nemen we weer mee naar vol-
gende projecten.’

Daarnaast biedt VDBH onderhoudscontracten 
aan. Daarmee blijven paden ook op langere 
termijn in goede staat. Vooral na de winter is 
controle belangrijk vanwege de invloed van 
vocht en vorst.

Meer grip in een onzekere markt
De markt voor halfverhardingen is volop in 
beweging. Nieuwe producten komen op, terwijl 
het gebruik van bestaande materialen soms 
onder druk staat door regelgeving. Dat zorgt 
voor onzekerheid bij opdrachtgevers. Volgens 
Stufken kan een onafhankelijke adviseur helpen 
om daarin keuzes te maken. ‘Er is veel moge-
lijk, maar je moet wel weten wat je doet. Door 
goed te kijken naar de plek en ervaringen te 
delen, kom je tot een passende oplossing.’ Die 
rol van verbinder tussen praktijk, product en 
opdrachtgever wordt alleen maar belangrijker. 
‘Uiteindelijk willen gemeenten gewoon een 
halfverharding die werkt. Daar helpen wij ze bij.’

Als eerste wordt op locatie gekeken naar het 
gebruik, de ondergrond en de wensen van de 
opdrachtgever
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